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Smart, einfach, mobil: Machen Sie lhren Rechte-
verkaufs-Prozess flexibel und effizient

Der Rights Sales Manager ist eine Workflow-orientierte, brow-
serbasierte Losung, die Sie durch den gesamten Rechte-Ver-
handlungs- und -Verkaufsprozess fuhrt. Sie bietet intelligente
und einfache Benutzerinteraktion auf jeder Art von internet-
fahigem Geréat und stellt sicher, dass Sie alle Informationen zur
Verfugbarkeit von Rechten, zu Titeln und Autoren wie auch alle
Kundenprofile immer zur Hand haben.

Der intuitive Workflow, auf dem die Losung beruht, ermdéglicht
es lhnen, in Kombination mit anderen Apps unserer Rights Sales
Solution alle Aspekte des Rechteverkaufs-Prozesses zu verwal-
ten: Titel mit den Interessen potentieller Kunden vergleichen,
Marketing-Kampagnen durchfthren, unterschiedliche Inter-
essen hinzufugen und verwalten, Angebote verhandeln und
Buchmessen-Management. Vertrags- und Rechnungs- sowie
Honorarabrechnungs-Nachverfolgung unterstutzt der Rights
Accounting Manager, wahrend Sie den Rights Sales Contract
Manager bei der Rechteriickgabe und umfangreichem Re-
porting in Bezug auf alle Verkaufsaktivitaten einsetzen.

Der Rights Sales Manager kann per Konfiguration lhren Erfor-
dernissen angepasst werden und die dynamische Nutzerober-
flache bietet internationalen Teams alle Tools, die sie bendoti-
gen, um ihre Effizienz zu steigern und ihr Verkaufspotential
voll auszunutzen.
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Workflow-basierte Oberflache, die
durch den gesamten Rechteverkauf fiihrt

WEB

Rights Sales
Manager

EIGENSCHAFTEN UND LEISTUNGSMERKMALE

= Relevante Titelinformationen sofort verfugbar und vollstandig
durchsuchbar

= Wenn Sie die App als Bestandteil der STREAM-CRR-LOsung einsetzen:
eine sofortige Ubersicht der verfiigbaren Rechte mit automatischen
Warnhinweisen bei moglichen Restriktionen (nicht erworben, ausge-
laufen oder bereits verkauft) kann aus den erworbenen Rechten in
lhren Autorenvertragen generiert werden

= Titel mit den Interessen potentieller Kunden — und umgekehrt —
vergleichen, durch Hinzunahme von Kriterien wie BIC-, BISAC- oder
‘thema’-Klassifikationen

= Marketing-Tool fir Massen-Marketingkampagnen nach Interessen,

Orten, Sprachen

= Automatische Erinnerungen fur die Nachverfolgung von Vertragen,
Vorauszahlungen und Honorarabrechnungen

= Flexibles und umfassendes Reporting steht in Klopotek Analytics for
CRR zur Verfugung

= Als integriertes Modul innerhalb der Klopotek Lésung oder als
Einzell6sung in der Cloud erhaltlich



Meistern Sie die Herausforderung: Der Markt andert sich ...

... warum der Rights Sales Manager fiir Sie wichtig ist

Der Rechteverkauf ist ein dynamischer, kun-

denorientierter Prozess, der eine minutidse
Verwaltung und exakte Planung erfordert.
Die interne und externe Kommunikation muss
klar und fokussiert verlaufen. Aufgrund der
Vielzahl von Aktivitaten ist es wichtig, dass die
einzelnen Arbeitsprozesse von einem System
unterstttzt werden, das die Effizienz steigert.
Hinzu kommt, dass wesentliche Elemente des
Workflows auBerhalb des Buiros stattfinden,
auf Buchmessen und Geschaftsreisen. Der Be-
reich in der Verlagswelt, der wohl am meisten
von einer mobilen Web-Applikation profitie-
ren kann, ist der Rechteverkauf.

,Rights Sales’ gehoért zum Kerngeschaft der
meisten Verlagsunternehmen. Um ihre Auf-
gaben moglichst effizient gestalten zu kon-
nen, massen Rechtemanager zunachst einen
genauen Uberblick tber die Rechte haben,
die bereits erworben wurden, sowie Uber
die Rechte, die noch zum Verkauf stehen. Ein
haufiges Problem besteht im unzureichenden
Wissen Uber Einschrankungen sowie im Feh-
len eines automatischen Nachverfolgungs-
Systems. Rechtemanager mussen daher oft
Vertragsdokumente nach erworbenen Ne-
benrechten durchsuchen und die dazuge-
horigen Konditionen prufen, da das Lizenz-
verkaufssystem, das im Verlag im Einsatz ist,
typischerweise nicht in ein Vertragssystem
integriert ist.

i

Diese Art von ,Recherchearbeit’ im Rechte-
bereich wird durch die dynamischen Entwick-
lungen in der digitalen Welt noch komplizier-
ter. Ein guter Teil der Zeit, die Rechtemanager
mit diesen komplexen Problemen verbringen,
koénnte viel besser fur das Vermarkten der ver-
fugbaren Rechte an ihre jeweiligen Ansprech-
partner aufgewendet werden. Einige Verlage
mussten auch die Erfahrung machen, dass
Fehler ernsthafte rechtliche Konsequenzen
nach sich ziehen sowie betrachtliche moneta-
re Verluste bedeuten kénnen, sowohl fiir den
Verlag als auch fur den Autor.

Passt? Passt nicht? Die Bedeutung von
exakten und aktuellen Informationen

Der Uberblick tber die mit einem Titel
verbundenen Rechte ist zentral fir eine effek-
tive Kommunikation im Rechteverkauf und
fur langfristige enge Kundenbeziehungen.
Es ist wichtig, jederzeit korrekte und aktuel-
le Informationen zur Hand zu haben, wie z.B.
Interessenschwerpunkte, Verlagsstrukturen,
Qualitatsmerkmale, Zahlungsverhalten usw.
Um Rechte effektiv zu vermarkten, mussen
Rechtemanager in der Lage sein, die Interes-
sen ihrer Kontakte mit den Themen der be-
worbenen Titel abzugleichen. Rechtemana-
ger sollten erfasste Interessen und Optionen
bis hin zu den Vertragsverhandlungen und -ver-
einbarungen effektiv nachverfolgen kénnen.

Sobald eine Vereinbarung getroffen worden
ist, mussen fallige Zahlungen und Abrech-
nungen nachverfolgbar sein. Wahrend Ter-
mine zu Honorarvorauszahlungen noch rela-
tiv leicht zu Gberwachen sind und der Erhalt
solcher Zahlungen Uber Listen kontrolliert
werden kann, ist es fur die meisten Verlage
fast unmoglich, den Erhalt der vereinbarten
periodischen Honorarabrechnungen und Zah-
lungen nachzuverfolgen.

Bevor die Messe ihre Tore 6ffnet ...

Buchmessen sind wichtige Veranstaltungen,
die ein erhebliches MaB an Vorbereitung er-
fordern: Ein ,Rights Guide’ fur alle verfugbaren
Titel und bis zu 50-60 Besprechungen mussen
vorbereitet werden, wobei die passenden Titel
genau mit den Kundenprofilen abgeglichen
werden sollen. Nach jeder Messe ist eine groBe
Menge an Verkaufsmaterialien mit personli-
chen Anschreiben, Zusammenfassungen und
Angeboten zu versenden: In der heutigen Zeit
wird es dabei immer Ublicher, dass die Interes-
senten diese Zusendungen sehr rasch erwar-
ten, in der Woche nach der Messe.

SchlieBlich sollten Rechtemanager auch auf
einfachem Wege Reports zu ihren Aktivitaten
und dem generierten Umsatz — und dies aus
verschiedenen Perspektiven — erzeugen kon-
nen. Die Erstellung von Reports ist gerade in
diesem Bereich von groB3er Bedeutung.

All diesen Anforderungen werden Sie mit der
Rights Sales Solution von Klopotek gerecht,
denn diese Losung umfasst mit den Web Apps
Rights Sales Manager, Rights Accounting Ma-
nager und Rights Sales Contract Manager das
gesamte oben beschriebene Szenario. Umfas-
sendes Reporting steht in Klopotek Analytics
for CRR zur Verfiigung. Indem alle relevanten
Informationen immer leicht und flexibel ver-
flugbar sind, konnen Rechtemanager ihre Zeit
effizienter fur ihre Kundenbeziehungen und
den erfolgreichen Rechteverkauf einsetzen.




Unterstiitzung, die auf verschiedene Rollen zugeschnitten ist

Die Anforderungen...

lhre Mitarbeiter im Rechteverkauf mussen
den Fortschritt bei allen Aufgaben, die mit
dem Rechteverkauf verbunden sind, nachver-
folgen kénnen — vom Erfassen eines neuen
moglichen Interessenten bis zur Report-Erstel-
lung Uber Verkaufe und Honorarzahlungen
an die Autoren. Deshalb werden diese Fahig-
keiten und Features benétigt:

= Genaue und aktuelle Informationen zu
Titeln und Autoren, inklusive Textproben

Die Moglichkeit, wichtige Korrekturen
und Updates an diesen Informationen
durchzufGhren oder tberarbeitete
Fassungen einzustellen

= Zugang zu jeder Art von Quellmaterialien
oder lizensierten Assets, die fur Copyright-
Fragen relevant sein kénnten
Kontakt-Datenbank: Lizenznehmer und

mogliche Kaufer sollen eingetragen, ver-
waltet und anhand von (voreingestellten)
Rechten und Interessensgebieten klassifi-
ziert werden kénnen

Marketing-Kampagnen basierend auf
den Interessensgebieten von Kunden und
Interessenten

System fur das Erfassen von Interessenten
und deren Interessensgebieten

System fur das Gewahren von Optionen
mit Verhandlungs-Details

Marketing-Tool fiir Massen-
Marketingkampagnen

IR« EX

HE

Die Mitarbeiter im Bereich der Ver-
trage sollen Dokumente basierend
auf den getroffenen Vereinbarun-
gen - durch Nutzung von Standard-
Vorlagen - erstellen kénnen.

Die Daten im System und im Ver-
identisch
sein. Zudem muss das System die

tragsdokument mussen

Mitarbeiter dazu auffordern, nach
einer bestimmten Zeit noch nicht
eingegangene Vertrage einzufordern und
Warnhinweise geben, wenn Vertrage ausge-
laufen sind. (Dieser Bereich wird von der App
Rights Sales Contract Manager abgedeckt.)

lhre Mitarbeiter in der Buchhaltung mussen
Kunden als unzuverlassige Zahler markieren
oder diesen einen strikten Kreditrahmen zu-
weisen kénnen.
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Das System soll Rechnungen und Rechnungs-

kopien erstellen und darauf aufmerksam ma-
chen, wenn uberfallige Zahlungen einzufor-
dern sind. (Auch dies deckt der Rights Sales
Contract Manager ab.)

Alle lhre Mitarbeiter bendtigen eine Pla-
nungs-Funktionalitat, damit jeder in jeder
Abteilung genau weiB3, welche Verantwor-
tung und welcher zeitliche Rahmen ihm im
Gesamtprozess des Rechteverkaufs zukommt.
Alle Abteilungen/Teams sollen einem defi-
nierten und koordinierten Workflow folgen

kénnen.
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Unterstiitzung, die lhren individuellen Bediirfnissen angepasst ist

Die L6ésung ...

Der Rights Sales Manager bietet Workflow-
Unterstitzung fur das / die

Lizenznehmer-Verwaltung

Pflege von Titel- und Rechteinformationen
Rechte-Marketing
Eintragen von Interessen

Vergeben von Optionen

Angebote-Verhandlung

Vertragsverwaltung (passiert im
Rights Sales Contract Manager)
Buchmessen- und Geschaftsreisen-Verwal-

tung: ,Rights Guide’-Export, kann wahrend
der Messe auf Bildschirm angezeigt werden

Lizenznehmer-Verwaltung: Die Losung er-
moglicht es Ihnen, Kunden anzulegen, zu
verwalten und zu klassifizieren. Somit verfa-
gen Sie immer Uber genaue und aktuelle In-
formationen wie spezifische Interessen und
die Zahlungs-Historie, was fur Marketing-
Kampagnen und Verhandlungen von grofB3er
Bedeutung ist. Das System verflgt Uber eine
erweiterte Suchfunktionalitdt, so dass Sie
schnell eine Selektion von geeigneten Kon-
takten erstellen kénnen.

Pflege von Titel- und Rechteinformationen:
Das System kann zentrale Informationen Uber
Produkte und verfugbare Rechte vorhalten,

WEB
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Manager
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so dass Sie sich eine schnelle und leicht erfass-
bare Ubersicht Gber die verfiigbaren Rechte
verschaffen kénnen, wenn jemand mit einer
Anfrage nach einem Recht oder einem Inte-
resse auf Sie zukommt. Mithilfe dieser Titel-
und Rechteinformationen kdénnen Sie auch
festlegen, welche Produkte in einem ‘Rights
Bundle’ zusammengefasst werden sollten,
und Sie kénnen aus |Ihrer Kontakte-Liste die
passenden moglichen Interessenten finden,
um diese Bundles anzubieten.

GEEET2 2N
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Die Rights Sales Solution von Klopotek

bietet vollstandige Workflow-Unterstiitzung

Rechte-Marketing: Mit dem Rights Sales Ma-
nager fuhren Sie auf leichtem Weg Marke-
ting-Kampagnen an mehrere Kontakte mit
einem spezifischen Interessensgebiet gleich-
zeitig durch, sowohl fir einzelne Titel als auch
eine Auswahl von Produkten. Sie kénnen eine
E-Mail aus einer bestehenden, angepassten
Vorlage heraus erstellen und versenden und
jede Art von Verkaufsmaterialien anhangen.
Nach dem Email-Versand ist es moglich, den
Stand der Aktivitaten zu kontrollieren und
Follow-up-Schritte zu setzen — und somit den
Erfolg lhrer Kampagnen genau zu messen.

Eintragen von Interessen: Sobald ein Interes-
se fur einen Rechte-Erwerb vorliegt, kdnnen
Sie dieses im System eintragen, um den Er-
werbsprozess nachzuverfolgen und das Inte-
resse ins Reporting aufzunehmen. Der Grund
fur das Zustandekommen des Interesses — eine
Marketing-Kampagne, ein Treffen auf einer
Buchmesse oder die Kontaktaufnahme eines
Kaufinteressenten mit einem Rechtemanager
in Ihrem Verlag - geht ebenso in das System
ein. Interessen konnen auf Titel-, Kunden-
und Kontaktebene gesucht und eingesehen
werden. Sie haben auch die Moglichkeit, ei-
nem Interesse einen Status und einen Mitar-
beiter zuzuweisen, um nachzuverfolgen, ob
dieses in einen Verkauf-Abschluss tGberfuhrt
werden kann.



Vergeben von Optionen: Wenn Interessen
erfasst worden sind, kénnen exklusive oder
nicht exklusive Optionen vergeben und nach-
verfolgt, nach diesen gesucht und diese in
Reports dargestellt werden. Sie haben auch
die Moglichkeit, Optionen zu reihen, so dass
angezeigt wird, wer der bevorzugte Kunde
ware oder wer das gréBte Interesse geduBert
hat, und eine Erinnerungsfunktion macht Sie
darauf aufmerksam, wenn Sie nach Ablauf ei-
ner bestimmten Zeit eine Follow-up-Aktivitat
starten sollten. Das Verwalten der Optionen
mit dem Rights Sales Manager schliet auch
den Bereich der Verkaufsmaterialien ein, so
dass Sie immer nachvollziehen kénnen, wel-
che Materialien an welchen Interessenten ver-
sendet wurden.

Angebote-Verhandlung: Wenn die vergebene
Option in die Verhandlungsphase eintritt, las-
sen sich verschiedene Angebote untereinan-
der in Bezug auf die vergebenen Rechte und
Zahlungsmodalitaten vergleichen. Raten, Ho-
norarkonditionen und alle anderen wichtigen
Finanzinformationen koénnen eingegeben
werden. Falls ein Kunde Standardbedingun-
gen fur AbschlUsse hat, gehen diese automa-
tisch in das System ein. Wenn die Verhandlun-
gen erfolgreich verlaufen, kann das Angebot,
auf das sich geeinigt wurde, in die Vertrags-

Phase Uberfuhrt werden.

Vertragsverwaltung: Konditionen, auf die Sie
sich mit lhrem Kunden geeinigt haben, tber-
tragen Sie entweder per Schnittstelle in Ihr
Vertragssystem, um die Dokumente zu erstel-
len, oder Sie erzeugen lhren Vertrag direkt im
Rights Sales Manager, was sicherstellt, dass
die Daten im System und die ausgedruckten
Dokumente miteinander identisch sind. Ver-
trége nachzuverfolgen und ausstehende Un-
terschriften anzumahnen wird ein klarer und
leicht handhabbarer Prozess, indem entweder
Kollegen darauf hingewiesen und ihnen da-
mit zusammenhangend spezifische Aufgaben
zugewiesen oder vorgefertigte Emails an die
betreffenden Kunden aus dem System heraus
versendet werden. (Dieser Aspekt wird vom
Rights Sales Contract Manager abgedeckt.)

Zahlungs-Hinweise und -Einforderung: Vo-
rauszahlungen und Honorarabrechnungen
sind nachverfolgbar, so dass Sie verlasslich
vom System dazu aufgefordert werden, aus-
stehende Zahlungen anzumahnen oder zu
klaren, dass Sie Honorarabrechnungen in re-
gelmaBigen Zeitabstanden erhalten. . (Der
Rights Accounting Manager deckt diesen Be-
reich ab.)

Buchmessen- und Geschéaftsreisen-Verwal-
tung: Obwohl immer besser werdende Kom-
munikations-Technologien viele Geschéaftsrei-
sen ersetzen kénnen, passiert ein sehr groBer
Anteil von Verkadufen im Rechtebereich im-
mer noch im direkten gemeinsamen Gesprach
vor Ort, auf Buchmessen und in Verkaufs-
Besprechungen. Unsere Losung enthélt ein
umfangreiches Buchmesse-Planungstool, das
Sie bei der Terminvergabe unterstitzt und
mit dem Sie |hre Vorbereitungen mit den je-
weiligen Terminen verkntpfen kénnen (in der
nachsten Version vollstandig enthalten). Mit-
hilfe von Klassifizierungen lasst sich automati-
siert eine Liste von potentiellen Interessenten

RS > CEY

Die Losung

erstellen. Alle wichtigen Informationen — wie
Unternehmensprofil und Verkaufs-Historie —
kénnen Sie vor Ort auf Ihrem Tablet einsehen.

Nach dem Termin ist es einfach, Follow-up-
Notizen und Interessen einzugeben, und Sie
kénnen an den Interessenten, mit dem Sie
gerade gesprochen haben, Verkaufsmaterial
versenden — noch von der Messe aus.

Nachdem Sie lhre Follow-up-Informationen
eingetragen haben, lasst sich ein Report in
Klopotek Analytics for CRR erstellen, der lhre
Messe-Aktivitaten und Ergebnisse zusammen-

fasst.

klopotek.

klopotek.

London EATSS
United Kingdom



Die Losung im Detail

Leistungsmerkmale im Detail

UnterstUtzt jede Art von Endgerat, auch
Tablets und Smartphones: perfekt fur die
Nutzung im Blro oder auf Reisen

Stellt Ihnen eine Workflow-orientierte
Benutzeroberflache zur Verfiigung, die Sie
durch den gesamten Rechteverkaufspro-
zess begleitet

Als cloudbasierte Einzell6sung oder Erwei-
terung der Klopotek Classic Line erhaltlich
In Chinesisch, Deutsch, Englisch, Franzo-
sisch, Italienisch, Niederlandisch und Portu-
giesisch erhaltlich

Relevante Titelinformationen sind sofort
verfugbar und vollstandig durchsuchbar,
z.B. Autoreninformationen, Thema, Inhalts-
beschreibung, Miniaturansicht des Titel-
bilds, Erscheinungsdatum, Listenpreis usw.
Abgleichen von Titeln und moéglichen
Interessenten durch Nutzung von Klassifi-
zierungen

Uberblick Giber erworbene und verkaufte
Rechte sowie Alarm-/Verhinderungsfunk-
tionalitat beim Versuch, ein Recht zu ver-
kaufen, das man nicht besitzt, das abgelau-
fen oder bereits verkauft ist: korrekte

Rechte-Informationen sofort und jederzeit
Marketing-Tool fur Massen-Kampagnen an
Kontakte, die nach Interessen / Standorten /
Sprachen ausgewahlt worden sind
Eingabe-Moglichkeit von Interessen,
inklusive Quellen, sowie ein Tool, um diese
Interessen und dazugehoérige Aufgaben an
andere Mitarbeiter zu delegieren
Optionen-Nachverfolgung mit automa-
tischer Benachrichtigung bei Verlust einer
Option an einen Wettbewerber, wenn ein
Recht verkauft wurde, sowie automatisches
Status-Update

Automatisches Beenden des Interesses nach
Ablauf eines bestimmten Zeitraums, wenn
eine Option ohne Antwort ausgelaufen ist
Unterstitzt den Versandprozess von Rezen-
sionsmaterialien; die App Rights Sales
Contract Manager kann mit einem exter-
nen Vertriebssystem fur automatisierte
Versandauftrage oder den Versand von
elektronischen Dateien integriert werden
Erzeugt Vertragsdokumente basierend auf
vereinbarten Vertragskonditionen einge-
bettet in vordefinierte Vorlagen, um zu
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gewahrleisten, dass nur vereinbarte Kon-
ditionen in die Dokumente aufgenommen
werden: Daten in System und Dokument
sind identisch
Vorauszahlungs- und Honorarforderungen
sowie Zahlungsnachverfolgung mit Mah-
nungsfunktionalitat
Ein umfassender ,Rights Guide’ kann
erzeugt werden - basierend auf Selektions-
Kriterien (Spezifikationen und Rechte-
Verfugbarkeit enthaltend)
Flexible und umfassende Report-Erstellung
Klopotek Analytics for CRR fur z.B.:
= Umsatz nach Region, Autor,
Sprache, etc.
= Kunden und Aktivitaten
= Aktivitaten nach Sprache, Region,
Autor etc.
= Vertrage nach Autor, Sprache,
Region etc.
Vollstandige UnterstUtzung fur das Buch-
messe-Management: Termine, Vorberei-
tung, Follow-up-Aktivitaten und Reporting
Schnittstellen zum Finanz-/ Vertrags-/
Herstellungssystem
Die Uberwiegende Anzahl der Funktionali-
taten ist konfigurierbar
Einfache Navigation
Favoriten und Lesezeichen fur schnelleren
Zugang zu lhren Top-Titeln
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Klopotek Rights Sales Solution ...

... bestehend aus Rights Sales Contract Manager, Rights Accounting Manager und Rights Sales Manager

Der Rights Sales Contract Manager spei-
chert und verwaltet alle Informationen und
vertraglichen Vereinbarungen, die fur die
Prozesse um verkaufte Rechte wichtig sind.

Vertrags-Partner und -Giiltigkeit,
Zahlungen, Honorarkonditionen

k3@ > 2291, Educational Ebook
=y Educational Ebook - High School

und Rechte einfach bearbeiten

Die ausgefeilte und schnelle Such-Funkti- & >ROVALIY TERMS
onalitat der App ist Stichwort-sensitiv und Dt |SIEMETIENS
kann in der Zeit, die man zu einem Augen- e e s 8
zwinkern braucht, groBe Vertrags-Daten- i E : tostSimementtte [amva020 ]
banken durchsuchen.  Epitnery (B ’ S e
B (e o] e
Die letzten zurlckliegenden Aktivitaten il o . Statoment Dueafer
werden gespeichert, und Sie kdnnen Lese- =] e o e =
zeichen far Verkaufs-Vertrage setzen, die Rights B
Sie haufig einsehen. s i
Mit dieser App kénnen Sie auf einfachem OIS AL TR
Weg Daten einsehen und bearbeiten. Es ist e koot S ,
moglich, Verantwortlichkeiten festzulegen
sowie Vertrags-Partner und -Gultigkeit,
Zahlungen, Honorarkonditionen und Rech- B o Contacts cont, contacts
te zu bearbeiten. -

Zudem lasst sich der Vertrags-Status andern

und auch verbundene Erwerbsvertrage sind s
einseh- und &anderbar. Reduzieren Sie Zeit
und Aufwand: Der Rights Sales Contract S o

GO TO CONTRACT 360°

Manager bietet auch die Funktionalitat,
Vertragsvorlagen fur die weitere zukuinftige
Verwendung anzulegen und zu bearbeiten.

Der Rights Accounting Manager unter-
klopotek. stitzt alle Prozesse von der Verwaltung
von Ansprichen auf Nebenrechte bis zum

e aesomTne - onmc pETAY [z] [=] [&] [2] Eingang von Rechte-Zahlungen und der

&7 > Contract o. 000001
J
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Publsher Viewable GmbH 978:3-404-85724-1 Rrrtd
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Address info Schustersir. 6, 107765 Berlin Agency Provision 7.
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Uber Klopotek

Klopotek ist ein international fuhrender An-
bieter von Software und Beratungsleistun-
gen fur Verlage, Print und online / digital.

Wir sehen unsere Aufgabe darin, Verlags-
und Medienunternehmen in ihrem digitalen
Wandel mit innovativen Technologien und
Services zu unterstitzen und zu begeistern.

Mehr als 350 Verlage mit mehr als 4.400 Im-
prints, mit mehr als 14.000 Anwendern an
mehr als 140 Standorten, sichern durch Klo-
potek ihren Geschaftserfolg.

Imprint / Copyright:
Klopotek AG, Lorenzweg 5, Aufgang A, 12099 Berlin, Tel.: +49 30.884 53 0, Fax +49 30.886 75 251, info@klopotek.de, www.klopotek.de

Unsere Kunden sind in vielen Landern aktiv,
und daher sind wir es auch, mit Niederlassun-
gen in Amsterdam, Berlin, London, Gioia del
Colle (Bari), Munchen, Paris, und Parsippan-
ny (NJ, USA). Unsere mehr als 175 Mitarbei-
ter kommen aus 18 Nationen und sprechen
24 Sprachen - und viele von ihnen sind nach
beruflichen Stationen im Verlagswesen zu
Klopotek gekommen.

Klopotek str=am

Die cloudbasierten Apps der Klopotek Rights
Sales Solution, von denen der Rights Sales Ma-
nager einen essentiellen Bestandteil bildet,
laufen auf STREAM.

STREAM ist die Interaktions-Plattform von
Klopotek fur eine optimale User Experience
auf Computern und mobilen Geraten.

Mit den JAVA-basierten Web Apps, die auf
STREAM laufen, steuern Sie lhre zentralen
Geschaftsprozesse schnell und unkompliziert.

wu! B

® CustTomcr
InFormATion

Klopotek unterstitzt die gesamte Wert-
schopfungskette fur digitales, Online- und
Print-Publishing und
mittelgroBe Verlage wie auch internationa-

sowohl kleine und
le Verlagsgruppen. Viele der international
groBten Verlagsgruppen sind Klopotek Kun-
den und setzen auf unsere hochfunktionale,
vielseitige Publishing-Software, die mit neu-
en Entwicklungen mitgeht und dem Markt
wesentliche Impulse gibt.

Die Apps kénnen lhren individuellen Anfor-
derungen und unterschiedlichen hausinter-
nen Rollen leicht angepasst werden.

Erledigen Sie wichtige Aufgaben, wo immer
Sie sich gerade befinden, und profitieren Sie
von einem interaktiven Benutzererlebnis, das
Sie durch die Workflows fuhrt, klar struktu-
riert und ansprechend.

Pick-and-choose- und Drag-and-Drop-Funk-
tionalitaten ermoglichen lhnen, Ihr individu-
elles Dashboard anzulegen, mit dem Sie die
Daten so einsehen und bearbeiten, wie es fur
Sie am besten ist.
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